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ТОП-5 
эффективных 
каналов для 
привлечения 
клиентов 

в России



Каждый руководитель и владелец бизнеса знает: без стабильного 
потока клиентов успех невозможен. Вопрос только в том, какие 
инструменты выбрать, чтобы добиться лучшего результата. 



ТОП-5 эффективных каналов 
для привлечения клиентов 

в России

В презентации найдете список из пяти работающих 
методов продвижения. Они помогут вашему бизнесу не 
только привлечь новых клиентов, но и сохранить интерес 
уже существующих.



#1 SEO и контент-
маркетинг

SEO (поисковая оптимизация) и полезный контент — это основа долгосрочного 
развития вашего сайта. Когда пользователи находят его через поисковые системы, 
доверие к бренду растет естественным образом. Результаты работы SEO не 
моментальные, но их действие сохраняется надолго.



Контент-маркетинг помогает выделить вашу компанию среди конкурентов. 
Полезные статьи, обзоры, ответы на частые вопросы — все это привлекает внимание 
и формирует лояльность аудитории.


Где работает:

Собственный сайт, блог компании, популярные медиаплощадки



#1 SEO и контент-
маркетинг

Важно помнить:

Чтобы создать контент-стратегию, надо хорошо знать целевую аудиторию

Ключевые запросы нужно подбирать с учетом поискового спроса

Регулярность публикаций — ключ к успеху.

Пример из нашей практики: компания оказывала услуги обучения (курсы 
повышения квалификации). По нашей рекомендации начала вести блог о 
поиске работы, профессиональном развитии человека, навыках, 
востребованных на рынке. Через год трафик увеличился вдвое, а 
количество заявок выросло на 30%.




#2 Контекстная реклама

Где работает:

Яндекс.Директ

MyTarget

Google Ads (с ограничениями)

Контекстная реклама показывает объявления людям, которые уже заинтересованы 
в вашей услуге или товаре. Это делает ее одним из самых результативных 
инструментов. 



Главное — правильно настроить кампанию: выделить приоритетные сегменты 
аудитории, выбрать ключевые фразы, кластеризовать их. Особенно важно 
рассчитать бюджет без ошибок.




#2 Контекстная реклама

В чем ее преимущества:

Реклама появляется в нужный момент, когда пользователь ищет конкретное решение

Возможность анализировать эффективность благодаря метрикам и аналитическим 
инструментам

Гибкость настроек позволяет быстро корректировать стратегию

Пример из нашей практики: небольшая компания в Приволжском 
федеральном округе устанавливает кондиционеры. Мы запустили рекламу 
в «Яндекс Директ». Кампания была ориентирована на жителей только 
одного города. Указали сезонные скидки. За первый месяц клиент получил 
200 заявок.




#3 ГЕО-продвижение

Где работает:

2ГИС

Google Maps

Яндекс Карты

Это отличное решение для офлайн-бизнеса, который работает 

на ограниченной территории (в одном или нескольких населенных пунктах). 
Потребители часто ищут ближайшие магазины, кафе, салоны или детские 
сады через карты и каталоги. 



Если наименование и адрес бизнеса есть в таких сервисах, то аудитория 
быстрее его найдет.



#3 ГЕО-продвижение

Что важно сделать:

Обеспечить точность данных: укажите адрес, часы работы, контактный телефон

Использовать фотографии, чтобы привлечь больше внимания

Следить за отзывами и оперативно реагировать на них

Пример из нашей практики: небольшой ресторан в Москве обновил 
профиль на 2ГИС. Добавил профессиональные фотографии. Запустил 
акцию для пользователей карты. За первый месяц поток клиентов 
увеличился на 20%.




#4 Агрегаторы 

и маркетплейсы

Где работает:

Wildberries Ozon

Avito Lamoda

Эти платформы объединяют миллионы покупателей. Если ваш товар подходит 
для продажи через такие каналы, использовать их не просто желательно, а 
необходимо. 



Главное — выбрать площадку, которая соответствует вашей аудитории.



#4 Агрегаторы 

и маркетплейсы

Преимущества:

Доступ к широкой базе клиентов

Автоматизация многих процессов, включая оплату и доставку

Возможность участия в акциях и скидках

Пример из нашей практики: производитель натуральной косметики 
разместил свою продукцию на Wildberries. Через три месяца продажи 
выросли на 70%, а число упоминаний бренда — на 23%.



#5 Социальные сети 

и мессенджеры

Где работает:

VK (ВКонтакте)

Одноклассники

Telegram

Instagram*

TikTok

 (деятельность организации запрещена на территории РФ)

Социальные сети — мощный инструмент для продвижения. Здесь можно 
создать сообщество вокруг бренда, продвигать товары через рекламу, а также 
взаимодействовать с клиентами в комментариях и личных сообщениях.




#5 Социальные сети 

и мессенджеры

Что важно сделать:

Ярко оформить страницу. Разместить полную информацию о компании и ее товарах или услугах

Стараться производить такой контент, который привлекает внимание: полезные 
посты, развлекательные ролики, чек-листы, мемы. . .

Использовать таргетированную рекламу, чтобы продвигаться среди той аудитории, 
которая может у вас купить.

Пример из нашей практики: сеть фитнес-центров запустила Telegram-канал с советами 
по тренировкам. В дополнение — таргетинг в VK. Это привлекло 500 новых 
подписчиков за месяц. Посещаемость центров увеличилась на 25%.

*Принадлежит Meta, которая признана экстремистской организацией и запрещена в РФ.



Как выбрать подходящий 
канал продвижения?

Каждый из перечисленных инструментов полезен. Многие компании применяют их все. 
Если сформулировать кратко, то методы наиболее эффективны в следующих случаях.

Бизнес, ориентированный на 
рост и развитие SEO и контент-маркетинг

Компании, кому нужны 
быстрые результаты

Контекстная реклама и продвижение 
через соцсети

Организации, которые продают свои 
товары или услуги онлайн Маркетплейсы и агрегаторы

Предприятия, работающие для 
жителей одного города или поселка ГЕО-сервисы
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